
Notre vocation 
est de concevoir et construire des solu-
tions d’aménagement innovantes pour 
les territoires de montagne et les mi-

lieux urbains, assurer la  
sécurité, les loisirs et la mobilité des 

hommes et des femmes. 

Notre groupe 
s'articule autour de 5 Business Units et 
de 4 pôles d’expertises :   
- Sécurité  (MBS & TAS) 
- Loisirs à sensations  (TECHFUN) 
- Remontées  Mécaniques (LST) 
- Enneigement  (SUFAG) 

Notre siège 
et nos sites de productions sont  

situés au pied des massifs Alpins, princi-
palement en Savoie.   

Nous sommes présents partout dans le 
monde grâce à nos 8 filiales (Espagne, 

Italie, Suisse, Autriche, Suède, Etats-Unis, 
Turquie, Chine) ainsi que par nos 

quelques  
30 distributeurs 

N’hésitez plus et rejoignez-nous  Service RH MND GROUP  recrutement@mnd-group.com  

Participez à une aventure humaine et entrepreneuriale hors norme, portée par des femmes et des 

hommes passionnés qui partagent des valeurs aussi fortes que la Performance, l’Audace, la Confiance 

et l’Enthousiasme. 

Nous privilégions la collaboration, le goût de l’innovation, l’autonomie, la responsabilisation des 

équipes, et les ambiances de travail stimulantes 

Commercial(e) - CDI - Tours en Savoie 

Qui êtes-vous ? 

Commercial(e) de formation 
 

Vous justifiez d’une première expérience 
professionnelle commerciale dans le milieu de la 
montagne. 
 
Vous possédez un bon niveau d’anglais et idéalement 
vous parlez l’espagnol. 
  
Véritable passionné(e) de montagne, vous aimez le 
travail en équipe, vous êtes réactif, autonome et vous 
faites preuve de rigueur dans votre travail. 
 

Vos qualités relationnelles, d’organisation et votre 
sens aigu du résultat vous permettront de vous 
réaliser au sein d’un Groupe à taille humaine. 

Qu’attendez-vous pour rejoindre le 
monde de la sécurisation des pistes ? 

Vous recherchez un challenge, l’opportunité de vous épanouir dans le 
secteur passionnant de l’équipement des domaines skiables. 

Votre place est chez MBS :  
Au sein de notre équipe commerciale vous gérez un portefeuille d’affaires 
d’environ 2M€ (domaines skiables, écoles de ski, club des sports, sites 
touristiques, sites de loisirs…) pour l’ensemble de nos domaines d’activités : 
aménagement et protection des pistes, entrainement et organisation des 
compétitions, enseignement de la glisse, activités loisirs outdoor et indoor 
(snowpark, aire de jeux). 
 
 Vos principales missions : 
• Vous animez la relation commerciale de la prospection à la livraison 

(suivi des offres et des commandes, planification, logistique, suivi de la 
production, livraison) 

• Vous participez à la stratégie commerciale, et vous contribuez à 
développer de nouveaux produits et à conquérir de nouveaux 
marchés, 

• Vous participez à la promotion de notre offre et au développement de 
la notoriété de MBS (Participation aux salons). 

mailto:recrutement@mnd-group.com
mailto:recrutement@mnd-group.com
mailto:recrutement@mnd-group.com

